
Alors que le vélo connaît un
regain de popularité en
France et que l’on parle de
plus en plus de moyens de
transports « verts », trois
anciens logisticiens ont
ouvert un magasin dédié
aux cycles sous toutes ses
formes, VTT, VTC, BMX
mais aussi vélos de ville,
électriques ou pliants…

Vélos pour tous
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Bouticycle

Ils sont trois associés, trois anciens sala-
riés du secteur de la logistique, qui ont eu
l’idée et l’envie de développer la vente et
la réparation de cycles, une boutique flam-
bant neuve située dans un quartier passant
du Havre, au bord du bassin de la Manche,
à quelques minutes de la plage. «Je suis
passionné de vélo et lorsque nous avons
réfléchi à ce que nous pourrions créer, nous
nous sommes dit qu’il y avait un très fort
potentiel : 360 000 habitants vivent à moins
d’une demi-heure, la ville a une politique
qui favorise l’usage des vélos, il devient de
plus en plus difficile de circuler en voiture,
ce sera pire lorsque nous aurons le tram-
way. Et en plus, il y a peu de concurrence»
précise Alexandre Herbert, associé et
gérant de Bouticycle.
Ce projet a muri un an et demi durant, le
temps nécessaire pour monter le dossier,
mais surtout pour trouver un local adéquat.
«L’emplacement est idéal, car le magasin
est grand, 175m2 avec 25m de vitrines, il
est le long de la route qui longe la mer et il
y a un grand parking qui permet aux clients
de se garer facilement.»
Un investissement de 180 000 euros a été
nécessaire pour boucler le budget, dont un

tiers a été consacré à l’achat du matériel.
Un prêt Accès (prêt à taux 0) à hauteur de
8% de l’investissement et une subvention
du FISAC (Fonds d'Intervention pour les
Services, l'Artisanat et le Commerce) ont
été accordés aux associés.

L’appui d’une franchise
Pour bénéficier d’un appui commercial et
de communication, les associés ont choi-
si l’option d’une franchise avec une ensei-
gne nationale qui compte une trentaine de
magasins à travers toute la France. Ainsi,
ils bénéficient d’une centrale de référen-
ce, d’un site internet, de catalogues et des
opérations de communication annuelles
nationales. «On garde notre indépendan-
ce, car chaque magasin est autonome,
mais cela nous permet de profiter des
avantages de l’enseigne.»
Pour le gérant, leur offre, très diversifiée,
est un atout ; les clients peuvent bien sûr
acheter leur vélo, des marques et des
modèles pour tous les goûts et tous les
âges, le faire réparer, mais se voient éga-
lement proposés tous les accessoires du
cycliste amateur ou éclairé. Alexandre
Herbert s’occupe lui-même de l’atelier de

réparation, ce passionné-bricoleur a appris
à réparer sur le tas, pour lui et pour les
autres.
Dès l’ouverture en avril dernier, malgré un
budget de communication très réduit, la
fréquentation a été au rendez-vous, essen-
tiellement la population havraise déjà infor-
mée de l’ouverture de cette nouvelle bou-
tique. «Nous avons eu tout de suite
beaucoup de travail à l’atelier, ce qui est un
gros indicateur pour un magasin de vélos,
c’est un gage de qualité».
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Contact CCI
Michel Drapé au 02 35 55 27 14
mdrapé@havre.cci.fr

Bouticycle
1 rue de Paris 76600 Le Havre
• Tél : 02 35 42 24 57
• www.bouticycle.com
• Dirigeants : Alexandre Herbert,
Christophe Duval et David Burette
• Effectif : 2
• Création : 15 avril 2010
• Activité : vente, réparation de cycles
et ventes d’accessoires

Alexandre Herbert


